
Instagram'da Daha
Çok Satış Yapma
Taktikleri &
İpuçları

Görsellere önem verin.

Doğru ışık ve pozlamada ve
yüksek kalitede çekilen görseller
kullanın. Düşük kaliteli resimler
takipçilerin sayfanızdan alışveriş
yapmamasına sebep olabilir. 

Instagram’da etkili bir satış
politikası oluşturmak için işletme
hesabına sahip olmanız gerek.
Ayarlar'ınızdan "Profesyonel
Hesaba Geçiş Yap" diyerek
oluşturabilirsiniz.

Kurumsal bir hesap
oluşturun.

Satacağınız ürüne karar
verin.
Insanların nelere yatkın
olduğunu analiz ederek,
hakkında detaylı ve kapsamlı
bilgiye sahip olduğunuz biri
ürünü satabilirsiniz. 

Instagram, her gün milyonlarca insanın
vakit geçirdiği bir sosyal medya
platformu. İşletme hesabınızla kolayca
satış yapabileceğiniz bu platformda
daha çok satış yapabilmek için birkaç
önemli taktik ve ipucu var. Birlikte göz
atalım!

https://www.instatakipci.com/


Doğru hashtag
kullanmaya özen gösterin.

Ürünlerin girişini yaparken doğru
hashtag kullanımına özen
gösterin. Doğru hashtagler takipçi
sayınızın ve satışlarınızın
artmasına olumlu etkide bulunur.

E-ticaret sitenize
yönlendirin.
Müşterilerinizin ürünlerinize
ulaşabilmesi için onları e-ticaret
sitenize yönlendirin. Sitenizin
adresini, profilinize sabitleyin ve
takipçilerin farklı ürünleri de
görmesine olanak sağlayın.

Reklam yapın. 

Facebook Business veya
Instagram üzerinden reklam
yapın. Böylelikle kullanıcıların
ürünlerinize denk gelip, satın
alması kolaylaşacaktır.

Ürünlerinizi hikayede
paylaşın.

Ürünlerinizle alakalı hem gönderi
hem de hikaye paylaşmak
markanızın müşterilerle daha
güçlü iletişim kurmasını
sağlayacaktır.

Daha fazla ipucu ve taktik için "Instagram'da Satış
Yapmak" gönderimizi inceleyin.

https://www.instatakipci.com/
https://www.instatakipci.com/blog/instagramda-satis-yapmak

